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Mit dem Stakeholder-Diagramm
konnen Sie die Perspektiven der
Interessensgruppen integrieren,

um somit Ihr Projekt oder Vorhaben
erfolgreich voranzubringen. In die-
sen haufig komplexen Situationen
konnen Sie u.a. die Interessen, den
Involvierungsgrad, die Herkunft
— Al S und die Erfolgskriterien der An-
gl orderer @opLd spuchsgruppen unterscheiden
und analysieren.

Unsichere | Mitwirkende

Dynagrams

Denken in Stereo

Hermann

Mit dynamischen Diagrammen
scharfer denken, effizienter
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und klarer kommunizieren
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10-10-10-Kreise MASSNAHMEN Sankey-Diagramm

Die 10-10-10-Kreise helfen Das Sankey-Diagramm hilft Ab-
Ihnen bei schwierigen Ent- hangigkeiten und Grossenverhalt-
scheidungen, damit Sie sich T nissen visuell darzustellen und zu

uber die kurzfristigen Emotionen Umsatzsteigerung Ca ineCommunities analysieren_ Damit konnen Sie Ein-

Weiterbildung
beginnen
(MBA)
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In10 Monaten

Stress mit der Partnerin wegen
hohem Zeitaufwand und finanzieller
Belastung

In10 Jahren

{In 10 Minuten}
Stress mit der Partnerin wegen
hohem Zeitaufwand und finanzieller
Belastung

hinaus (10 Minuten) Gedanken e i nahmen und Ausgaben gegenuber-
uber die mittelfristigen (10 Mo- stellen, Ziele mit Massnahmen oder
nate) und langfristigen (10 Jahre) Projekten zu verknipfen (Abbildung)
Auswirkungen einer Entschei- oder um die schwindende Truppen-
dung machen konnen. grosse von Napoleon’s Feldzug von
Paris nach Moskau zu verstehen.
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schung auf Beziehungen anwen- LA
den. Aus den drei Liebeskompo- Liebe
nenten Vertrautheit, Leidenschaft

und Bindung ergeben sich acht

{emotonal) Mit dem Mintzberg-Diagramm kon-
nen Sie lhre Strategie aus sieben Pers-

A pektiven visuell analysieren und planen
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Kurven-Diagramm

/ Kurvendiagramme konnen konzep-
tionelle Denk- und Diskussionshilfen

/ | sein. Dabei helfen sie, Einflisse und t

Zumede:lt . . . LOHNE MIETEN SPESEN
BN Abhangigkeiten besser zu verstehen,
indem Sie lhre eigenen Vermutungen i i

und Annahmen uber Ursache und Wir-

kung explizit und damit diskutierbar

/ machen. Die Abbildung zeigt ein Kur-

N vennetz, das Abhangigkeiten zwi-
schen Einflussfaktoren zeigt.
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Woche

Stereogramm

Stereogramme sind komple-
mentdre Abbildungen, mit de-
nen man auf ein Projekt oder auf
Daten gleichzeitig aus zwei Pers-
pektiven schauen kann. Neben der
Kombination einer Ist-Soll-Pers-
pektive, Innen-Aussen-Sicht, Uber-
blick-und-Details konnen Sie auch
qualitative und quantitative Pers-
pektiven kombinieren (Abbildung).

SPESEN

Fliige .

Fitness

Gesundheit

Kraftfeld-Diagramm

Derzeitiger
oder gewiinschter - irfnis: Haben
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scheldqu55|tuatlonen und Verqnderun.— B | stile auf einen Blick dar, mit denen Unter- " -
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terscheiden inklusive deren Intensitat von Freundeseas
“Oh jeh!” bis “Oh yeah!” (Abbildung). Wen-

den Sie es allein oder im Team auf eine
aktuelle oder gewunschte Situation an.
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